v@ Checklista infor forsaljning tradtionet Trading

| samband med forsaljning via traditionell trading, finns det nagra viktiga moment som du behdver
ga igenom for att forsaljningen ska flyta sa smidigt som majligt. | det har dokumentet har vi listat
dessa punkter. Vill du veta mer om respektive punkt, hittar du férdjupad information pa var hemsida
autoplan.se. Logga in pa ditt forarkonto och valj sedan Trading i menyn.

CHECKLISTA

D Ordna en inkopsoffert med testprotokoll dar du kdper ny bil. En till tva veckor innan den ska
saljas ar lagom. Tvatta bilen innan den testas. Om det inte ar aktuellt att kdpa en ny bil ordnar
du inkdpsofferten med testprotokoll hos en auktoriserad handlare av det aktuella market.

D Om bilen ar skadad; fyll i och skriv pa ev. skadeanmalan/glasskadeanmalan och lagg i
handskfacket.

D Ta bilder pa din bil; snett framifran, bakifran och invandigt. Fotografera dven andra saker som
du tror kan vara av intresse for en kdpare, t.ex. extrautrustning, skador, repor och liknande.

D Lamna in forsaljningsuppdraget via ditt forarkonto pa autoplan.se.
Har du nagra fragor kring ovanstaende ar du givetvis valkommen
att kontakta oss pa AutoPlan Trading.

Telefon 0771-295 000
E-post: trading@autoplan.se




